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UMOWA DODATKOWA DO TRAKTATU
HANDLOWEGO Z W. BRYTANJA

Dnia 13 marca weszta w zycie umowa dodatko-
wa polsko-angielska do traktatu handlowego Polski
z Wielka Brytanjg, ktéry byt zawarty w 1923 r. Umo-
wa ta ma wielkie znaczenie dla dalszego rozwoju
stosunk6w miedzy obydwoma krajami, ktory ksztat-
towal sie powaznie, gdyz Wielka Brytanja juz od
czterech lat zajmowata pierwsze miejsce w ekspor-
cie polskim, dajgc state saldo dodatnie na naszag
korzysé. To tez po wejsSciu w zycie nowej polskiej
taryfy celnej rozpoczeto kroki w celu uzupetnienia
traktatu handlowego polsko-angielskiego, zainaugu-
rowane dwukrotng wizytg w Warszawie na wiosne
roku zesztego przedstawicieli angielskiego S$wiata
przemystowego. Wiasciwe rokowania rozpoczety sie
w czerwcu 1934 r. i trwaty z dwiema przerwami do
dnia 27 lutego r. b.,, w ktérym to dniu umowa do-
datkowa zostata podpisana.

Pomys$lane w pierwszym
ment majgcy ozywi¢ wywoéz angielski do Polski
i mozliwe wyrdéwnanie niekorzystnego dla W. Bry-
tanji salda bilansu handlowego, rokowania te posta-
wity z koniecznos$ci naszg delegacje oficjalng w sy-
tuacji defenzywnej, wobec licznych zadan kontra-
henta Tem tez ttomaczy sie powazna objetos$¢ listy
znizek celnych, jakie uzyskali eksporterzy angielscy
przy wywozie swoich towaréw do Polski.

Lista tych znizek obejmuje 432 stawki konwen-
cyjne, przyczem podziat tych znizek przedstawia sie

nastepujgco:

rzedzie jako instru-

Przemyst widkienniczy ikonfekcyjny — 148 stawek
Przemyst metalowy — 144 "
Przemyst chemiczny i gumowy — 87 .
Pozostate przemysty (garbarstwo, pa-

piernictwo, przem. spozywczy it d.) — 53 ”

Dla przemystu metalowego groZznemi sg znizki
na tancuchy rowerowe, kiddki, zamki, maszynki do

strzyzenia, piece kapielowe, silniki spalinowe, ma-
szyny do szycia, czesci kotowcéw, iglty do gramofo-
néw, zamkniecia biyskawiczne i wreszcie pibra
i stalowki.

Przy uzyskanych znizkach przemyst angielski
juz swobodnie bedzie moégt konkurowaé z wyrobem
krajowym, zachodzi jednak powazna obawa, ze
z udzielonych Wielkiej Brytanji znizek skorzystaja
na zasadzie klauzuli najwiekszego uprzywilejowania
w pierwszym rzedzie inne panstwa, oferujgce towa-
ry jakosciowo bez poréwnania gorsze od angielskich,
lecz tansze.

Wreszcie podkreéli¢ trzeba kontakt zaintereso-
wanych przemystow obu krajéw przy pracach nad
traktatem i bardzo zyczliwg wspdiprace przemystu
angielskiego nad mozliwem usuwaniem zbednych
tar¢. Wspotpraca ta, ktérej rozmiary przekroczyty
daleko dotychczasowe normy, jest bardzo pozada-
nem zjawiskiem i nalezy zyczy¢, aby byta wzorem
na przysztos¢.

Chociaz wynik rocznej pracy negocjacyjnej no-
si skromng nazwe ,Umowy dodatkowej*, to jest on
jednak, przez wprowadzenie celnych znizek taryfo-
wych, zasadniczem rozszerzeniem traktatu handlo-
wego z 1923 r., ktéry opierat sie na klauzuli naj-

wiekszego uprzywilejowania.pjSFISMIOWE Z4KLIEBY |IRj
Biblioteka F.

Zatgcznik nr. 1 do okdélnika Ministerstwa Skar-
bu z dn. 7 marca 1935r. L. D. IV. 7650/3/35 w spra-
wie tymczasowego stosowania znizek konwencyj-
nych, przewidzianych umowg polsko-angielska z dn.
27 lutego 1935 r. (Dziennik Urzedowy Ministerstwa
Skarbu Nr. 7 z dn 10 marca 1935 r. poz. 138) za-
wiera na 23 ch stronach wykaz towar6w objetych
umowg wedtug pozycyj Polskiej Taryfy Celnej. To-
wary, obchodzace przemyst metalowy, wymienione
sg na 8-miu stronach, od 17-ej do 24-ej wigcznie.

L. S
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EKSPORT WYROBOW METALOWYCH
W OSWIETLENIU PRZEMYSLOWCOW

(Dokonczenie, p. Nr 5 ,P. M.”).
IX.

Przemowienie Inz. U7. LeSniewskiego.

Eksport obrabiarek do Z S. S. R. w okresie
sprawozdawczym wyrazit sie cyfrg 7 milj. zt. Cyfra
ta, jakkolwiek w poréwnaniu z wartoscig eks-
portowanego zelaza wtym samym okresie jest nie-
znaczna, to jednak przedstawia ona zupetnie inny
ciezar gatunkowy. Jest to bowiem eksport maszyn,
czyli najwyzsza klasa eksportu przemystu metalo-
wego przetwdrczego; wartos¢ wyeksportowanych
obrabiarek wahata sie pomiedzy zt 4,85 a 508 za
1 kg. Pozatem cyfra powyzsza w porOwnaniu z ca-
toscig produkcji obrabiarek w kraju posiada bez-
wzglednie znaczng wartosgé.

Wazng jest rzeczg réwniez zaznaczyc¢, ze eksport
obrabiarek w Polsce byt tatwiejszy do Z S. S. R
niz do innych krajow; bardzo powazne zapotrzebo-
wanie obrabiarek w Z. S. S. R, umozliwito nam
budowe tych maszyn w wiekszych serjach, co po-
zwolito obnizy¢ koszt wiasny i zaoferowaé ceny
odpowiednie dla tranzakcji eksportowych. W innych
krajach w czasie kryzysu zapotrzebowanie na obra-
biarki jest bardzo nieznaczne i dotyczy przewaznie
pojedynczych egzemplarzy maszyn, a zbyt wysokie
koszty pozyskania rynkéw o tak nikiem zapotrzebo-
waniu absolutnie uniemozliwiajg opracowanie terenu,
a wiec i zawarcie jakichkolwiek tranzakcyj.

W okresie sprawozdawczym na terenie Z.S.S.R.
dokonana zostata przez eksporteréw obrabiarek
polskich kolosalna praca. Rosja kupowata niegdys$
obrabiarki polskie firmy Gerlach i Pulst, byto to
jednak w okresie przedwojennym i ci, ktorzy je
znali, dzisiaj w zyciu przemystowem niewieb majg
do powiedzenia, ci za$, ktdrzy w sprawach zakupu
maszyn decydowali ostatnio, obrabiarek polskich
nie znali zupetnie, nie mieli do nich zaufania i bali
sie odpowiedzialnosci za zakup maszyn, Kktdre
mogty okazac¢ sie zte. Poczatki pracy byly wiec
bardzo trudne. W okresie jednak ostatnich lat
przekonaliSmy bardzo zresztg trudnego i wymaga-
jacego kontrahenta, ze jako$¢ naszych maszyn
w niczem nie ustepuje obrabiarkom fabryk kon-
kurencyjnych innych krajow, a pareset dostarczonych
obrabiarek do fabryk od Minska do Witadywostoku,
od Leningradu do Tyflisu — zaSwiadczyty praktycz-
nie wysoka klase polskich obrabiarek, ktdére zdaty
w ten sposOb ostatecznie egzamin techniczny.

Rosja sowiecka zapisata nas ng liste swych
dostawcow, na ktorej figurujg tylko pierwszorzedne
marki maszyn Swiatowych.

W okresie sprawozdawczym Rosja sowiecka,
jak wiadomo, inwestowata bardzo silnie, budujac
caty szereg objektdw przemystowych:

Rosja zakupita obrabiarek:

w r. 1929 za 86 milj. rb. zk.
1930 i . 175 . n
o 1931 e 241, ,,
1932 i 214, .

1933 s 88 e
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Nasz eksport w powyzszych latach stanowit za-
ledwie niecaty 1% ogdlnego zapotrzebowania. Dla
nas jednak nawet ta znikoma ilo$¢ stanowita znacz-
ng pozycje, gdyz produkcja nasza, ujeta w Swia-
towej skali, réwniez nie jest duza.

Fakt, ze udzial obrabiarek polskich jest drobny
w pokrywaniu zapotrzebowania sowieckiego, z punktu
widzenia perspektywy dalszego eksportu ma jednak
strony dodatnie, albowiem Rosja sow. ze wzgledow
politycznych zmienia czasami swoich gtéwnych do-
stawcdw, azeby w ten sposob wywiera¢ nacisk,
potrzebny dla jej' posunie¢ politycznych. Polska,
jako maty dostawca, z jednej strony nikomu nie
przeszkadza, nie moze by¢ przedmiotem zmian
i rozgrywek politycznych, natomiast przez fakt
uskuteczniania dostaw i sktadania ofert — jest po-
zgdana nawet dla rozgrywki z innymi dostawcami.

Jak juz stwierdzitem, iloSciowe zapotrzebowanie
obrabiarek w Z S. S. R jest jednak tak znaczne,
ze nawet przy spadku zakupu, 1—:z-/0wvy udziat nasz
w catosci zapotrzebowania zagranicznego Z S. S. R.
chwilowo pokry¢by moégt nasze ambicje eksportowe
w tej dziedzinie.

Co sie za$ tyczy typow maszyn, importowanych
przez Z. S. S. R to nalezy zaznaczy¢, ze cho¢
wewnetrzna produkcja Z S. S. R z kazdym dniem
wzrasta, a mianowicie:

w r. 1929 wybud. ok. 9000 szt. obrgb.
w r. 1934 ” , 18000 ”

to jednak nie jest budowany caly szereg tych typdw
obrabiarek, ktére my w kraju oddawna budujemy.

Specjalnie podkresli¢ tutaj nalezy maszyny, uzy-
wane przez warsztaty kolejowe. Od szeregu lat za-
opatrujemy w obrabiarki naszej produkcji kolej-
nictwo polskie, dla Z. S. S. R. za§ w roku biezacym
dostarczyliSmy kilka obrabiarek do uzytku warszta-
tow kolejowych.

Wobec duzego zapotrzebowania kolejnictwa so-
wieckiego nalezy stwierdzi¢, ze sg objektywne dane
do dalszego eksportu. Pozostaje jeszcze moment
specjalny, wyrézniajagcy eksport do Z S. S. R. od
eksportu do innych krajow.

Z. S. S. R posiada monopol

10-u typow
150-u ”

handlu zagranicz-
uktada

nego, czyli zakupem Kkieruje sam rzad i
swoje plany zakupdéw z poszczegOlnemi rzgdami
panstw importujagcych, osiggajgc wzamian przywi-

leje dla eksportu swoich towaréw w formie ulg cel-
nych, kontyngentéw i t. p.

Poniewaz nie posiadamy umowy handlowej z
Rosjg sowiecka, a porozumienie rzadéw zawierane
jest zwykle na pewien okres czasu,—przemystowcy
polscy majg mozno$¢ tylko w takim wypadku mé-
wi¢ o eksporcie swych towarow, o ile sprawa zo-
stanie przez miarodajne polskie czynniki rzadowe
odpowiednio postawiona w czasie pertraktacji ze
strong sowieckg w sprawach wymiany towarowej.

Ponadto wazng sprawg jest, ze plany zakupdéw
w Sowietach uktadane sg zwykle w ostatnim kwar-
tale, poprzedzajagcym rok wydania zamdwien, czyli
rozmowy przygotowawcze miarodajnych czynnikow
muszg mie¢ miejsce rowniez w tym czasie.

Jak wynika z powyzszego, przy eksporcie do
Rosji sow. musi mie¢ miejsce S$cista wspodipraca
przemystu eksportujgcego z czynnikami rzgdowemi,
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w przeciwnym razie eksporter absolutnie nie jest
w stanie zabezpieczy¢ swoich intereséw w Kkierun-
ku eksportu do Rosji sow., gdyz pertraktujgc, jako
jednostka prywatna z rzadem sowieckim, nie jest
w stanie wzamian za swoje towary zaproponowac
zadnych ulg ani koncesyj, bez ktorych Sowiety
wogdlle do pertraktacyj nie przystepujga.

Z powyzszego wynika, ze rola eksportera pol-
skiego jest bardzo ciezka i potgczona pozatem
z wieloma trudnoSciami przystosowania sie do
wymagan technicznych kontrahenta, terminéw do-
staw, sposobu odbioru i t. p.

Moéwiac o perspektywach
przyszty, nalezy zaznaczyé, ze chwila obecna jest
niezmiernie wazna, bowiem teraz witadnie uktada
sie plan zakupoéw sowieckich na rok przyszty. Dele-
gaci francuscy sg obecnie w Moskwie i réwniez
uktadaja swe plany eksportowe w dziedzinie obra-
biarek.

Min. Przemystu i Handlu w chwili obecnej ukon-
czyto pertraktacje o zelazo i rury i nalezy sie spo-
dziewa¢, ze niezwiocznie podejmie rozmowy o eks-
port obrabiarek, azeby stworzy¢ podtoze do roéwno-
legtej pracy eksporteréw. Pozwalam sobie wyrazic
przypuszczenie, ze w pertraktacjach tych Min. Prze-
mys$lu i Handlu okaze nam taka sama serdeczng
opieke jakg okazywato nam w dotychczasowym
eksporcie i nadmieniam, ze opieki tej w chwili
obecnej, przy skurczeniu sie zapotrzebowania so-
wieckiego i zmniejszeniu sie pojemnos$ci rynku we-
wnetrznego, specjalnie potrzebujemy.

Eksport roku przysztego zalezny jest od spo-
sobu postawienia sprawy w chwili obecnej i, o ile
chwila ta nie bedzie nalezycie wykorzystana, rok
przyszty dla eksportu obrabiarek bedzie stracony
i kilkuletnia mozolna praca w kierunku zdobycia
rynku sowieckiego moze po6jsS¢ na marne, gdyz
roczna przerwa w eksporcie moze tatwo byé po-
czatkiem zerwania nawigzanych stosunkéw, na od-
nowienie ktérych moze pO6zZniej juz nie starczy¢
energji ani $rodkow.

Na zakonczenie musze dodac, ze konkurencja
staje sie coraz bardziej trudna, tembardziej, ze So-
wiety, kalkulujgc obrabiarki, wliczajg w swojg kal-
kulacje 18 miesieczny kredyt z wysokiem oprocen-
towaniem Banku Gospodarstwa Krajowego, podczas
gdy inne kraje majg znacznie nizsza stope procen-
towg. Nad sprawag stopy procentowej B. G. K na-
lezatoby sie réwniez powaznie zastanowié.

Wyrazam nadzieje, ze Pan Minister i Panowie
Przedstawiciele Rzadu, zawsze tak przychylnie trak-
tujagcy sprawe rozwoju przemystu maszynowego
w Polsce, dopomoga nam w utrzymaniu sie na juz
zdobytych placéwkach eksportowych i réwnoczes$-
nie pozwalam sobie ztozy¢ serdeczne podziekowa-
nie za tak zyczliwe dotychczasowe stanowisko
w kierunku poparcia rozwoju rodzimego przemystu
obrabiarkowego.

eksportu na rok

PrzemoOwienia powyzsze zostaly uzupetnione
referatem p. Witolda Wielogtowskiego p. t. ,W spra-
wie eksportu wyrobéw odlewniczych", ktéry poda-
jemy obok w catosci.
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X.
Referat p. Witolda Wielogtowskiego.
Od pierwszej chwili ustabilizowania sie wa-

runk6w gospodarczych w Niepodlegtej Polsce prze-
myst odlewniczy wytezyt swoje sity w kierunku
rozwiniecia eksportu wyrobdw odlewniczych. Wysitki
te daty pomysSine wyniki, gdyz od 1924 roku do
1930 roku eksport polskich wyrobéw odlewniczych
stale powiekszat sie, a wyroby polskie uzyskiwaty
na rynkach zagranicznych coraz wieksze prawo
obywatelstwa.

Odlewnie polskie zaopatrywaty w tym czaso-
kresie w swoje wyroby przedewszystkiem kraje
oscienne, nie posiadajgce wtasnego przemystu od-
lewniczego lub przemyst niedostatecznie rozwiniety.
Gtownymi odbiorcami byty: Rumunja, Lotwa, Estonja,
Finlandja, Danja, w mniejszej mierze Jugostawja,
Butgarja i nawet Sowiety.

Ze wzgledu na nasze
ograficzne, dzieki

dogodne
dogodnym

potozenie ge-
taryfom zwigzkowym
oraz stosunkowo matemu zainteresowaniu temi
rynkami  niemieckiego przemystu odlewniczego,
w szczegblnoSci panstwami battyckiemi, polski prze-
myst odlewniczy zajgt wybitne stanowisko, ekspor-
tujac do tych krajow rury zlewowe, artykuty kana-
lizacyjne i sanitarne emaljowane, naczynia lano-ze-
lazne emaljowane, zelazka do prasowania oraz sze-
reg drobnych artykutéw piecowych.

Ceny byty naog6t zadowalajace, a o ile ulegaty
w pewnych okresach powazniejszym fluktuacjom,
to miato to miejsce przewaznie zpowodu braku orga-
nizacji polskich odlewni, ktére w 6wczesnym chaosie
konkurowaty miedzy sobg na rynkach zagranicznych,
doprowadzajac niejednokrotnie swoje ceny do fan-
tastycznych poziomoOw, znacznie nizszych od witas-
nych kosztow produkcji, w szczegdlnosci celowaty
w tem nazwijmy zgrywaniu sie, mniejsze fabryki,
najczesciej nie posiadajace odpowiedniego towaru,
ani tez dostatecznego dosSwiadczenia eksportowego.
Pomimo tych brakéw organizacyjnych eksport pol-
skich wyrobdw odlewniczych nabierat stale na sile,
0 czem S$wiadczg nizej podane cyfry:

1926 1927 1928 1929 1930

eksport
w tonnach: 4.661,4 9.778,8 7.064,9 4.622,4 3.626,7
wart. wtys. zt 3.044 4.587.1 3.680,2 2.799,4 2.546,6

Od roku 1930 sytuacja ekspotru wyrobéw od-
lewniczych ulega radykalnej zmianie. Mozliwosci
eksportowe zmniejszajg sie i to w biyskawicznem
tempie. Szereg panstw oSciennych wprowadza utrud-
nienia wwozowe, a nawet catkowicie zamyka swoje
granice dla importu wyrobéw zeliwnych. Restrykcje
dewizowe nietylko zamrazajg stosunkowo powazne

kwoty, przypadajgce polskiemu odlewnictwu, lecz
ostatecznie uniemozliwiajg dalsze tranzakcje. Szo-
winizm gospodarczy, uprawiany przez niektdre

panstwa o$cienne pod hastem samowystarczalnosci,
oraz wspomniane wyzej utrudnienia wwozowe ide-
wizowe doprowadzajg do stworzenia w tych pan-
stwach witasnego przemystu odlewniczego, ktory
w normalnych warunkach ze wzgledu na brak pod-
stawowych surowcoéw nie mdgtby istniec.

W ten sposéb powstajg w krotkim czasie mniej
lub wiecej powazne przedsiebiorstwa odlewnicze;
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w Rumunji, na totwie i Litwie, w Estonji, Finiandji
i Danji. Polski przemyst odlewniczy kolejno traci pra-
wie wszystkie swoje dotychczasowe rynki zbytu, a co
najwazniejsze, traci je bezpowrotnie, ustepujac
z trudem zdobyte placéwki czesciowo nowo powsta-

temu przemystowi wilasnemu w odno$nych pan-
stwach, czeSciowo za$ przemystowi niemieckiemu
i belgijskiemu.

Mozna powiedzieé¢, ze okres 1930/31 r. byt dla

polskiego przemystu odlewniczego przetomowym,
bowiem w tym okresie eksport polskich wyrobow
odlewniczych jakgdyby zawist w powietrzu. W tych
warunkach przyttaczajgca ilos¢ fabryk krajowych
zaprzestaje interesowal sie eksportem jedynie nie-
liczne fabryki lepiej wyposazone technicznie i zmu'
szone przez kurczace sie zapotrzebowanie Kkrajowe
nie ustajg pomimo porazki w swej pracy pionier-
skiej i w dalszym ciggu starajg sie rozwija¢ swojg
dziatalno$¢ eksportowg. Fabryki te zostaty zmuszo-
ne do szukania nowych i oddalonych rynkow zby-
tu. Juz teraz nie chodzi o zwalczanie si¢ wzajemne
na rynkach zagranicznych, bowiem eksportujace od-
lewnie zmuszone sg walczy¢ na oddalonych ryn-
kach ze Swiatowag konkurencja i to w warunkach
nader ciezkich, ‘tgcznie z powstaniem nowych
warsztatéw pracy w panstwach poprzednio nie uprze-
mystowionych oraz tgcznie ze Swiatowym kryzysem
a co zatem idzie ze skurczong konsumcjg, polski
przemyst odlewniczy natrafia na rynkach zagranicz-
nych na nowa trudnos$é, ktdrg musi zwalcza¢, na
0g6lng wszechSwiatowag nadprodukcje, ktora w ostat-
nim 3-letnim okresie powoduje powazny spadek
cen, siegajacy niejednokrotnie do 40%. Eksportuja-
ce polskie fabryki nie zrazajg sie tg fatalng kon-
junkturg i stajg do walki na oddalonych rynkach
z przemystem niemieckim, belgijskim i angielskim.
W krotkim czasie okazuje sie, iz walka ta nie jest
rowng. Dalsze ograniczenia dewizowe, reglamenta-
cja kontyngentowa wwozu, dajgca w wielu wypad-
kach przemystowi zachodniemu uprzywilejowane
stanowisko, zamykajg dla polskiego' przemystu od-
lewniczego dalsze rynki zbytu, jak Turcji, Jugosta-
wji, Butgarji i t. d.; pozostaty jedynie rynki, kto-
rych obstugiwanie jest utrudnione ze wzgledu na
nierbwne szanse przemystu polskiego w stosunku
do przemystu panstw zachodnich pomimo, ze po-

siadamy taniego i dobrego robotnika. W tej usta-
wicznej pogoni za rynkami zbylu polski przemyst
odlewniczy natrafia na trudnosci, ktérych narazie

nie moze pokona¢. Gdyby trudnosci te mogty byc
usuniete, nalezy przypuszczaé, ze osiggniete na tym
odcinku wyniki mogtyby by¢ wiecej dodatnie.
Jedng z gtéwnych przyczyn, ktdre utrudniajg kon-
kurowanie z przemystem odlewniczym zachodnio-
europejskim jest niewspdtmierno$¢ cen naszych su-
rowcéw w odniesieniu do cen notowanych zagranica.

Wegiel, niezbedny w znacznych ilosciach do
celow emaljerniczych, kalkuluje sie loco Grudzigdz
ok. 43.30 zt. za tonne, podczas gdy tenze sam pol-
ski wegiel moze nabywaé nasza konkurencja zagra-
niczna po sh 12 — fob statek Gdynia, czyli po
zt. 1560 za tonne.

Suréwka odlewnicza kalkuluje sie franco wagon
Grudzigdz ok. zt. 146.— za tonne, podczas gdy tenze
sam gatunek surdwki kosztuje w Anglji ok. 82.— z.
za tonne.
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Boraks krajowy, jeden z gtownych sktadnikéw
emalji, kosztuje loco wagon Grudzigdz ok. 725 z.
za tonne, podczas gdy nasza konkurencja zagranicz-
na ma mozno$¢ zakupywac¢ boraks znacznie taniej.
Angielski boraks, ofiarowywany jest w Polsce po
£ 9.—.— cif Gdynia, co stanowi zt. 243 za tonne.

Jezeli nawet weZmiemy pod uwage, ze zardw-
no huty zelazne jak i syndykat producentéow borak-
su udzielajg dla celow eksportowych drobnych bo-
nifikat, to sg one daleko niewystarczajgce, azeby
pokry¢ rozpieto$¢ miedzy cenami krajowemi i za-
granicznemi tych surowcOw, natomiast konwencja
weglowa zajmuje nieprzejednane stanowisko w kie-
runku przyznania nizszych cen na wegiel, przezna-
czony dla produkcji artykutéw eksportowych.

Wygorowane stawki transportu kolejowego
rowniez wpiywajg ujemnie na rozwo0j eksportu wy-
robéw odlewniczych. Jako ilustracja stuzy¢ moga
nastepujace cyfry: przewo6z 15 tonnowego wagonu
wegla z Zagtebia do Grudzigdza przy odlegtosci
474 km. wynosi zt. 14 za tonne, natomiast przewoéz
wegla eksportowego do Gdyni przy odlegtosci 624
km. wynosi 7,20 zt. za tonne. Przew6z koksu do
Grudzigdza wynosi zi. 14 za tonne, gdy do Gdyni—
Port wynosi tylko zi. 8.20 za tonne. Wysokie staw-
ki transportu surowcdw nadmiernie obcigzajg pro-
dukcje wyrobéw, przeznaczonych na eksport.

Réwniez za wysokie sg stawki kolejowe na
wyroby zeliwne wogole, sg one niewspdétmierne do
dzisiejszej wartosci towaru, a w szczego6lnosci sg
za wysokie na towary, eksportowane przez Gdynie.

Wielka przeszkodg w rozwoju eksportu jest
niesumienno$é zagranicznych linij okretowych, utrzy-
mujacych komunikacje z portami Bliskiego Wscho-
du. Towar bywa niejednokrotnie niszczony, wzgl.
niezabierany z powodu przetadowania statkow w
portach wyjsciowych i to pomimo przedwczesnego
zamdwienia miejsca. State zmiany odjazdéw powo-
dujg zbyteczne koszty sktadowe i ujemnie wplywa-
ja na rozwoj stosunkdw z odbiorcami zagraniczny-
mi, ktérzy wymagajg bezwzglednie punktualnej
dostawy towarow. Powyzsze braki w transporcie
morskim niezawodnie znikng z chwilg powiegksze-
nia zasiegu przez polskie linje okretowe. Zanim
to jednak nastgpi, pozadanem bytoby, aby w te
sprawy wniknety odpowiednie czynniki,a w pierw-
szym rzedzie Gdynska lzba Przemystowo-Handlowa-

Przemyst odlewniczy niemiecki korzysta ze
znacznie wyzszei premji eksportowej niz przemyst
polski, co sitg rzeczy daje przemystowi niemieckie-
mu uprzywilejowane stanowisko. Przyznanie pol-
skiemu przemystowi odlewniczemu premji kompen-
sacyjnej nietylko na kraje zamorskie, lecz rowniez
i europejskie oraz wprowadzenie wyrobow odlew-
niczych na liste towaréw kompensacyjnych, wpty-
netoby dodatnio na rozw6j eksportu tych arty-
kutow.

Usuniecie wykazanych wyzej brakéw datoby
niezawodnie powiekszenie obrotow eksportowych.
Przemyst odlewniczy dat dowody swojej zywotnosci
i umiejetnosci produkcyjnej, gdyz osiagnagt powazne
wyniki eksportowe nietylko w czasie dobrej konjunk-
tury, lecz i w ostatnich latach kryzysowych pomimo
szeregu przeciwnos$ci i upoS$ledzenia w stosunku do
przemystu zachodnio-europejskiego, wykazujgc swa
aktywno$¢ na nowych rynkach zbytu, co ilustruja
ponizej podane cyfry:
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1931 1932 1933 1934
eksport w tonn.: 3.041,9 1.335,9 1.884,7 3,414,0
wart. w tys. zh 2.101 886,7 1.041,1 1.550,2

z czego eksportowata Spétka Akcyjna Herzfeid &
Victorius:

1931 1932 1933 1934
tonn: 2.340,5 1.239,5 1.882,4 3.414,0
zt: 1.461,7 787,4 895,3 1.550,2

Pordwnujac ilosci i wartos¢ eksportu stwierdzic
trzeba stalty niewspotmierny spadek cen, o0sigga-
nych na rynkach zagranicznych.

Sq to cyfry znacznie skromniejsze od cyfr z lat
przedkryzysowych, biorgc jednakze pod uwage wa-
runki, w jak ch znalazt si¢ przemyst odlewniczy po
klesce w 1930/31 roku i trudnos$ci, jakie musi zwal-
czaé, polski przemyst odlewniczy nie miat i przynaj-
mniej narazie nie ma mozliwos$ci dalszej rozbudowy
swego eksportu, chyba, ze uda mu sie usung¢ istnie-
jace trudnosci.

Z artykutéw eksportowych, ktoére do niedawna
stanowity powazny objekt wywozu wielu fabryk kra-
jowych, byty naczynia lano-zelazne emaljowane.
Eksport tego artykutu catkowicie odpadt. Jest to po-
wazna strata dla przemystu odlewniczego. Przyczyny
zaniku eksportu tego artykutlu sa rdéznorodne,
w pierwszym jednak rzedzie przypisa¢ nalezy zanie-
chanie eksportu tego artykutu utraceniu rynkéw
panstw osciennych.

Omawiajgc sprawy eksportowe nie moge pomi-
na¢ milczeniem dziatalnosci dwuch instytucyj, ktore
wybitnie przyczyniaja sie do rozwoju naszego ek-
sportu, sg to: PanAstwowy Instytut Eksportowy
i Zegluga Polska. Panstwowy Instytut Eksportowy
rozwingt swg dziatalno$¢ na szeroka skale i przez
umiejetne kierownictwo oraz sprezyste zatatwianie
spraw utatwia w wielu wypadkach eksporterom pe-
netracje na rynkach zagranicznych. Zegluga Polska
przyczynita sie réwniez w znacznej mierze do utat-
wienia eksporterowi polskiemu jego zadania przez
szybkie i fachowe zatatwianie spraw transportowych
oraz umiejetne obchodzenie sie z towarem. Bez-
wzglednie obu tym instytucjom nalezy sie uznanie
ze strony polskich eksporteréw.

UMOWA O PRACE | UMOWA O DZIELO

Wobec wejscia w zycid Kodeksu Zobowigzan
artykut méj zamieszczony w ,,Przemys$le Metalowym™
w numerze 20 z 1932 roku stat sie nieaktualny.
Z tego wzgledu niezbedne jest jeszcze raz omoéwic
te sprawe.

Umowa o prace.

Definicje umowy o prace zawiera art. | Rozpo-
rzadzenia Prezydenta Rzeczypospolitej z dnia 16. Ill.
1928 o umowie o prace robotnikéw (Dz (J. 35
z r. 1928 poz. 324). Definicja ta brzmi: ,Umowa
° prace robotnikéw w rozumieniu niniejszego Roz-
porzadzenia jest to umowa, na mocy ktérej robotnik
zostaje przyjety do wykonywania pracy na rzecz
pracodawcy wzamian za uméwione wynagrodzenie

Analizujac te definicje stwierdzamy, Zze umowa
0 prace jest umowg o prace zalezng (,,robotnik jest
przyjety"), ze przedmiotem umowy jest Swiadczenie
pracy (,do wykonywania pracy na rzecz pracodaw-
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cy“, oraz, ze umowa obejmuje
ptatng (,wzamian za umoéwione wynagrodzenie')-

Rozporzadzenie Prezydenta Rzeczypospolitej
z dnia 16. lll. 1928 o umowie o prace pracownikéw
umystowych (Dz. U. 35 z r. 1928 poz. 323) nie za-
wiera definicji umowy o prace, tem niemniej z art.
9-go, wymagajgcego aby pracownik bez zezwolenia
pracodawcy nie prowadzit wtasnego przedsigbiorstwa,
azeby bez zezwolenia pracodawcy nie dokonywat
tranzakcyj —czy na wiasny, czy na cudzy rachunek,—
wchodzgcych w zakres tego przedsiebiorstwa, w kté-
rym pracownik jest zatrudniony, oraz z art. 10-go do-
tyczacego klauzuli konkurencyjnej, zalezno$¢ pra-
cownika od pracodawcy jest podkreslona nawet wy-
razniej; wobec definicji umowy o prace robotnikow
nie ulega watpliwosci, ze definicja ta obejmuje oba
Rozporzadzenia

jedynie prace od-

Umowa o dzieto.

Czesto zdarzajg sie w przedsiebiorstwach wy-
padki angazowania rdznych przedsiebiorcow robot-
nikow do scisle okreslonych rob6t; zachodzi wtedy
kwestja, czy sg oni pracownikami, czy tez przed-
siebiorcami Inb pracodawcami; z tego tez wzgledu
niezbedne jest zaznajomienie sie z umowami o dzieto.

Definicje umowy o dzielo zawiera art. 478 ko-
deksu Zobowigzan (Dz. U. 82 z 1933 r.,, poz. 598)
w nastepujgcem brzmieniu: ,Przez umowe o0 dzieto
przyjmujacy zamoOwienie zobowigzuje sie do wyko-
nania zamdwionego dzieta, zamawiajacy za$ do za-
ptaty*“.

Przepisy, regulujgce obowigzki stron, zawarte sg
w artykutach 478—497 Kodeksu Zobowigzan; azeby
nie byto potrzeby szukania ich oddzielnie, przyta-
czam je w dostownem brzmieniu.

Przepisy ogélne

Art. 478. Przez umowe o dzieto przyjmujacy zamoéwienie
zobowigzuje sie do wykonania zamdwionego dzieta, zama-
wiajacy za$ do zaptaty wynagrodzenia.

Art. 479. Jezeli nie uméwiono sie o wysoko$¢ wynagro-

dzenia. nalezy sie wynagrodzenie odpowiadajgce wartosci
pracy i wydatkom przyjmujgcego zamoéwienie.
Obowigzki przyjmujacego zamdwienie

Art. 480. Jezeli obowigzek osobistego wykonania lub
kierowania wykonaniem dzieta nie wynika z umowy ani
z natury $wiadczenia, przyjmujacy zamoéwienie moze poruczy¢
wykonanie innej osobie pod witasng odpowiedzialnoscia.

Art. 481. Jezeli nic innego nie wynika z umowy lub ze
zwyczaju, przyjmujacy zamoéwienie winien dostarczy¢ po-
trzebnych do wykonania dzieta materjatéw, narzedzi i $rod-
kéw pomocniczych.

Art. 482. Jezeli materjatdow dostarcza zamawiajacy,
przyjmujacy zamoéwienie winien uzy¢ ich w odpowiedni spo-
s6b i zda¢ sprawe z zuzycia zamawiajgcemu oraz zwrécié
mu niezuzytg reszte.

Art. 483. Gdy materjat, dostarczony przez zamawiajace-
go, nie nadaje sie do prawidtowego wykonania dzieta, albo
gdy istniejg lub zajda okolicznos$ci, ktére moga przeszkodzi¢
nalezytemu wykonaniu, przyjmujacy zamoéwienie winien
o tem niezwtocznie zawiadomi¢ zamawiajacego, W przeciw-
nym razie odpowiada za szkode

Art. 484. Jezeli przyjmujacy zaméwienie zwleka z roz-
poczeciem albo wykonaniem dzieta tak, ze nie mozna prze-
widywa¢, izby zdotat ukoriczy¢ je w czasie umoéwionym, za-
mawiajagcy moze od umowy odstagpi¢, nie czekajagc terminu
wykonania.
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Art. 485. § 1. Gdy w ciggu wykonywania tego dzieta
okaze sie, ze przyjmujacy zamoéwienie wykonywa je w spo-
s6b wadliwy albo przeciwny umowie, zamawiajacy moze go
wezwaé 0 zmiane sposobu wykonywania i w miare potrzeby
wyznaczy¢é mu w tym celu odpowiedni termin, a po bez-
skutecznym uptywie tego terminu odstagpi¢ od umowy
albo powierzyé prowadzenie lub dalsze wykonanie innej
osobie na koszt i niebezpieczeAstwo przyjmujacego zamo-
wienie.

§2 W
wykonania innej
starczy! materjatu,
czetego dzieta.

razie odstgpienia od umowy lub powierzenia
osobie, zamawiajagcy moze, je$li sam do-
zada¢ wydania materjatu albo rozpo-

Rekojmia za wady dzieta

Art. 486. 8 1. Gdy dzieto ma wady, ktére czynig je niezdat-
nem do zwyktego wuzytku, albo ktére sprzeciwiajg sie wy-
raznej umowie, zamawiajacy moze zada¢ obnizenia wyna-
grodzenia w odpowiednim stosunku.

§ 2. Jezeli wady dadza sie usungé, zamawiajacy moze
uprzednio zazgda¢ icli usuniecia i w tym celu wyznaczy¢
przyjmujagcemu zamoéwienie odpowiedni termin z zagroze-
niem, ze po bezskutecznym uptywie tego terminu nie przyj-
mie naprawy.

§ 3. Przyjmujacy zaméwienie moze odmowi¢ naprawy,
gdyby byta potaczona z nadmiernemi kosztami.

Art. 487. Prawa, wymienione w artykule poprzedzajagcym,
nie stuzg zamawiajgcemu, jezeli wskazéwkami swemi wbrew
przestrogom przyjmujagcego zamoéwienie albo w inny sposob
sam spowodowat wadliwos$ci dzieta.

Art. 488. O ile z artykutéw poprzedzajagcych nie wynika

nic innego, do rekojmi za wady fizyczne i prawne dzieta
stosuje sie odpowiednio przepisy o rekojmi przy umowie
sprzedazy z tg zmiang, ze roszczen z tytutu rekojmi za wa-

dy budynku nie mozna dochodzi¢ sadownie po uptywie lat
pieciu od chwili oddania.

Obowiagzki zamawiajgcego

Art. 489. § 1. W brakn odmiennej umowy przyjmujgcemu
zamo6wienie nalezy sie wynagrodzenie w chwili oddania
dzieta.

§ 2. JeSli dzieto ma byé oddane czesSciowo, a wyna-

grodzenie obliczono za kazdg cze$¢ zosobna, wynagrodzenie
nalezy sie w chwili oddania kazdej czesci.

Art. 490. § 1. Gdy strony zawarty umowe o ryczattowe
wynagrodzenie, przyjmujacy zamoOwienie nie moze zadac
podwyzszenia wynagrodzenia, chociazby w czasie zawarcia
umowy nie mozna byto przewidzie¢ rozmiaréw *tub kosztu
robot.

§ 2. Gdyby jednak skutkiem zmiany stosunkéw, ktérej
nie mozna byto przewidzieé, wykonanie dzieta grozito przyj-
mujacemu zamoéwienie razaca stratg, sad moze podwyzszy¢é
ryczatt lub rozwigzaé umowe, jezeli uzna to za konieczne
zgodnie zwymaganiami dobrej wiary, po rozwazeniu intereséw
stron obu.

Art. 491. 8§ 1. Gdy umowa zawarta byla na podstawie
kosztorysu, a w toku wykonania zajdzie konieczno$¢ znacz-
nego przekroczenia kosztorysu, przyjmujacy zamoéwienie
obowigzany jest zawiadomi¢ o tem zamawiajagcego, w prze-
ciwnym razie traci prawo zadania nadwyzki kosztéw.

§ 2. W razie koniecznos$ci znacznego przekroczenia ko-
sztorysu zamawiajacy ma prawo odstgpi¢ od umowy, jed-
nakze obowigzany jest uczyni¢ to bezzwlocznie i w tym
przypadku obowigzany jest zaptaci¢ przyjmujacemu zamé-
wienie godziwe wynagrodzenie za wykonang prace.

Art. 492. Gdy wykonanie dzieta nie dojdzie do skutku,
eamawiajacy nie moze odmoéwi¢ wynagrodzenia, jezeli przyj-
mujacy zamoéwienie byt gotéw do wykonania umowy, a do-
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znat przeszkody z przyczyn dotyczacych zamawiajgcego.
Jednakze w tym przypadku zamawiajacy moze potraci¢ to,
co przyjmujacy zamowienie oszczedzit z powodu zaniechania
dzieta.

Art, 493. § 1. Gdy dzieto przed oddaniem ulegnie utra-
cie skutkiem wypadku, przyjmujacy zamoéwienie nie moze
zada¢ wynagrodzenia, chybaby zamawiajagcy dopuscit sie
przedtem zwiloki w odbiorze.

§ 2. Zamawiajacy moze zada¢ zwrotu warto$ci dostar-
czonego przez siebie materjatu, jezeli przyjmujacy zamoéwie-
nie byt w zwitoce, a nie dowiedzie, Zze utrata dzieta bytaby
nastgpita, chociazby oddat dzieto w czasie wiasciwym.

§ 2. Jezeli dzieto ulegnie zniszczeniu skutkiem wadli-
woséci materjatu dostarczonego przez zamawiajgcego, przyj-
mujacy zamdwienie, je$li zwrécit uwage zamawiajgcego na
wadliwo$¢ materjatu, ma prawo zada¢ godziwego wynagro-
dzenia za wykonang prace.

Art. 494. Jezeli wykonanie dzieta wymaga spo6tdziatania
zamawiajacego, przyjmujacy moze, gdy zamawiajacy nie
wspoétdziata, wyznaczyé mu odpowiedni termin z zagroze-
niem odstgpienia, a po jego bezskutecznym uptywie od
umowy odstgpic.

Art. 495. Zamawiajacy obowigzany jest odebra¢ dzieto,
ktoére przyjmujacy zaméwienie oddaja mu zgodnie ze swem
zobowigzaniem.

Rozwigzanie umowy

Art. 490. Dopoki
jacy moze w kazdej chwili
umoéwionego wynagrodzenia,

dzieto nie jest skonczone, zamawia-
odstagpi¢ od umowy za zaptatg
moze jednak potrgci¢ to, co
zaniechania

przyjmujacy zamodwienie oszczedzit z powodu
dzieta.
Art. 497. § 1. Umowa o dzieto, ktérego wykonanie za-

lezy od osobistych przymiotéw przyjmujacego zamdwienie,
rozwigzuje sie skutkiem jego $mierci lub niezdolnosci do
pracy. Przyjmujacy zamowienie lub jego spadkobiercy moga
zgda¢ zwrotu ceny przygotowanego materjatu i zaptaty
czesci wynagrodzenia, odpowiadajacej wykonanej pracy, o ile
jedno i drugie ma warto$¢ dla zamawiajacego.

§ 2. Jezeli umrze zamawiajacy, spadkobiercy jego sa
nadal umowg zwigzani.

Zasadniczg cechg umowy o dzieto jest zaptata
za rezultat, a nie za prace, i obcigzenie peinym ry-
zykiem wykonawcy dzieta.

Spos6b wykonywania dzieta jest obojetny ipo-
zbawiony kierownictwa ze strony zamawiajgcego
dzieto.

Przyktad: angazujemy stolarza, niewykupuja-
cego patentu na prowadzenie wiasnego przedsie-
biorstwa, do remontu i przerdbki pétek w magazy-
nie; jezeli umoéwimy sie o ptace dzienng w okre-
sie wykonania tej roboty, to zakwalifikujemy tem sa-
mem stolarza do kategorji robotnikéw item samem
zawieramy umowe 0 prace na okres okre$lonej ro-
boty (punkt b art. 4 Rozporzadzenia o0 umowie
0 prace robotnikdéw). Jezeli za$ wszystkie roboty
bedg wyliczone i za cato$¢ lub cze$¢ ustalona be-
dzie cena, to w danym wypadku bedzie umowa
0 dzieto.

Postugiwanie sie przez takiego robotnika wia-
snemi narzedziami, czy tez narzedziami firmy, dla
ktérej wykonywa zamoOwienie, jest obojetne wobec
tresci art. 481 Kodeksu zobowigzan.

Umowy o dzieto sg poza prawem pracy, nie
majg wiec do nich zastosowania ustawy ochronne
jak: Rozporzadzenie o umowie o0 prace robotnikdw,
0 umowie o prace pracownikéw umystowych, o czn«
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sie pracy, urlopach i t. p, jak rowniez ustawa o0 u-
bezpieczeniu spotecznem, funduszu pracy i t. p.

Granica miedzy umowami o0 prace a umowa-
mi o dzieto w niektérych wypadkach jest trudna
do ustalenia i z tego tez wzgledu w wypadkach
watpliwych nalezy doktadnie zbadaé¢ cechy zawie-
ranej umowy.

Potwierdza to orzeczenie Sgdu Najwyzszego
Izby I, sprawa Nr. C. 201/30 z dnia 4 kwietnia 1930
roku, ze do uznania stosunku umownego, czy to za
umowe pracy, czy to za umowe innego rodzaju (np.
umowe o dzieto t t. p.) potrzeba faktycznych usta-
len z zakresu tych kryterjéw zasadniczych, ktére
poza cechg ptatnosci pracy rozstrzygajg o charakte-
rze stosunku umownego, a mianowicie cechy zalez-
nosci pracownika od pracodawcy, cechy obcigzania
ryzykiem pracodawcy lub pracownika, cechy obje-
cia umowg samej pracy, jako takiej, czy jej rezultatu.

Celem wyeliminowania watpliwosci tego rodza-
ju umowa o dzieto powinna by¢ zawierana na pi-
Smie i musi zawieraé: 1) wzmianke, ze jest umowa
0 dzieto, 2' doktadne wyliczenie jakie dzieto i za
jakie wynagrodzenie ma byé wykonane, a o ile dzie-
to sktada sie z szeregu czesSci sktadowych, to row-
niez muszg by¢ one doktadnie wytuszczone.

(Jmowa taka na podstawie art. 90 punktu a
Ustawy o optatach stemplowych z dnia 1 lipca 1926
roku (Dz. d. 41 z 1932 r. pozycja 413) powinna by¢
ostemplowana w wysokosci 0,2%. Oczywiscie zad-
nych co do rodzaju umowy watpliwosci niema, gdy
umowe zawieramy z rzemie$lnikiem lub przedsie-
biorcg, ktéry wykupuje patent.

Michat Dzieciotowski.

TRAKTAT HANDLOWY POLSKO-BRYTYJSKI
A MOTORYZACJA KRAJU

Ogtoszony w dniu 1 lI. 1935 traktat handlowy
polsko brytyjski otwiera nowa epoke w dziedzinie
motoryzacji kraju.

Obowigzujgca dotychczas taryfa celna rozrozniata
dwie kategorje samochoddéw osobowych: 1) do 6 cy-
lindrow wigcznie, 2) o wiekszej ilosci cylindrow.
Bardzo wysokie stawki od wagi (600 wzglednie
750 zt. od 100 kg — dla samochodéw produkowa-
nych przez kraje, z ktéremi zawarlismy traktat han-
dlowy), oraz 25 lub 30°/0 od wartoSci sktadaty sie
na zupeine uniemozliwienie sprzedazy w Polsce sa-
mochoddéw nieuprzywilejowanych marek.

Traktat handlowy polsko-brytyjski zmienia za-
sade klasyfikacji, przyjmujac za podstawe pojem-
no$¢ silnika. Samochody podzielono na 5 kategoryj,
ustanawiajgc niskie stawki od wagi dla wozéw o ma-
tym litrazu, udzielajgc natomiast stosunkowo nie-
znacznych znizek dla samochodéw o pojemnosci
silnika wiekszej nad 2.300 cm3 Procz optat od wagi
obowigzuje optata od wartosci wedtug stawki w wy-
sokos$ci 25% ceny samochodu.

W ten sposOb wyraznie faworyzowane sg wozy
fabryk europejskich, ktére — zwiaszcza w ostatnich
latach—szty w kierunku wytwarzania modeli o nie-
wielkim litrazu, tanich i ekonomicznych w eksplo-
atacji. W niekorzystnem potozeniu znajdg sie samo-
chody amerykanskie, ktérych silniki z reguty maja
duzg pojemnos$¢.

Najbardziej pokrzywdzone dotychczasowym sta-
nem rzeczy byty tanie samochody typu popularnego,
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cto bowiem wynosito 102— 155°/0 wartosci wozu, co
uniemozliwiato niemal ich sprzedaz. Obecnie, wobec
znizki stawki od wagi, cto wynosi¢ bedzie 30—40°/0
wartosci. Umozliwi to zapewne sprzedaz takich sa-
mochodéw w Polsce w cenie 5—6 tysiecy ztotych.

Wozy S$redniej klasy, o wiekszej mocy, ktérych
obcigzenie ctem wynosito 60—115% wartosci, obec-
nie optaca¢ bedg 32—50%.

Najmniej zmienita sie sytuacja wozow wysokiej
klasy, ktore optacaty cto w wysokosci 41 — 83%,
dzi$ za$ obcigzone bedg ctem wynoszacem 32—58%
ich ceny. Dla motoryzacji stanowi to matg prze-
szkode, gdyz dzisiejszy stan gospodarczy kraju nie
pozwolitby na szeroki zbyt samochoddw kosztujgcych
wraz z ctem powyzej 20.000 ziotych.

Nalezy przypuszczaé, iz obecnie rozegra sie na
naszym terenie ostra walka konkurencyjna miedzy
najsilniejszemi gospodarczo firmami samochodowemi.
Wynikiem jej winno by¢ rozwiniecie w Polsce sieci
stacji obstug oraz ustalenie mozliwie przystepnych
cen i warunkow kredytowych dla nabywcéw. Po-
niewaz z drugiej strony Rzad zapowiada energiczna
akcje w celu podniesienia stanu drdg, — sprawa
motoryzacji kraju rusza z martwego punktu.

Ponizej podajemy przyktady optat celnych od
samochod6w angielskich.

%8{ a Cenaw Clo dawne Clo nowe

Marka i typ E) a ztotych zto- ~war- zto- $war-
£=252). te toSci te tosci
Austin 7 W 2.750 4.000 145 850 32
10—4 V] 3.800 5600 147 1.150 32
Ford  Popular 8 3000 3.400 113 900 30
Morris 8 3.000 4.700 156 900 30
Standard 9 0 3.700 5400 146 1.200 32
Crossley  Regis 9.000 8.200 91 2800 31
Humber 12 ] 7.300 8400 115 2.400 32
Riley V2 It 8.200 8.000 97 2600 32
Sunbeam Dawn. O 10.700 9.500 89 3.400 32
Alvis Firebird 9 13.000 8.000 62 4.200 32
Daimler 15 ;,bs 11.500 7.200 63 3.700 32
Lagonda 16—80 t<co  16.000 10.000 63 5.400 34
Triumph Gloria 6 0 9.000 8.200 91 3500 39
Bentley 312 It. ® 36.000 15000 42 13.000 36
Daimler 20 o 17.500 10.000 57 8.000 46
Humber Pullman ,, 18.000 15.000 e3 10.200 57
Rolls— -
Koyce 20—25 £  40.000 16.500 41 14 000

PiSSTWOP
WIADOMOSCI Z ZAGRANICY BLbljOteta F.1 W

Przemyst radjowy Italji. Wedtug Instituto Na-
zionale per lesportazione w ostatniem dziesiecioleciu
przemyst radjowy lItalji nietylko dordst do zupeine
go zaspokojenia potrzeb kraju, lecz nawet pozwolit
w ostatnich latach na eksport, mimo napotykanych
na obcych rynkach trudnosci.

Obecnie istnieje w Italji okoto 30 bardzo no-
wocze$nie urzadzonych wytwérni gotowych apara-
tow i odbiornikéw, procz nich istnieje szereg firm
specjalizujacych sie w wyrobie czesci. Szczegdlnie
wysoko stangt wyréb lamp radjowych, zdolny do
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najbardziej nawet skomplikowanych
oktody). Inne wytwoOrnie dostarczajg
transformatoréw, oporéw, gtosni-

wytwarzania
typow (np.
kondensatorow,
kow i t. p.

W parze z udoskonaleniem sprzetu idzie roz-
waj radjofonji italskiej. W roku 1924 Italja posiada-
ta w Rzymie jedyng stacje nadawczg o mocy 1,5 KW
dzi$ liczy 14 rozgto$ni o tgcznej mocy 190 KW,
w najblizszych latach przewiduje sie budowe piet
nastej rozgtos$ni i powiekszenie mocy istniejgcych
do 450 KW.

Wytwornie sprzetu
gtéwnie w Lombardji, Piemoncie i Emilji. Zatrud-
niajg one dzis okoto 320 inzynierow i 5000 robot-
nikow. Kapitaty wiozone w te przedsiebiorstwa sie-
gajg wysokos$ci 175 miljondw liréw, warto$¢ rocznej
produkcji — 120 miljondw.

Wytwornie odbiornikow lampowych buduja naj-
chetniej rozne typy superheterodyn o zakresach
fal: Srednich (200 —600 m) i krotkich (20— 50 m).
Italja nie posiada rozgtos$ni diugofalowej, odbiory
za$ zagranicznych stacji dtugofalowych sg utrudnio-
ne i nie cieszg sie popularnos$cig. Wiekszo$¢ od-
biornikdw posiada urzadzenia do automatycznej re-

radjowego zgrupowane sg

gulacji mocy odbioru oraz barwy dzwieku. Wyraz-
nie wida¢ dazenie do uproszczenia obstugi przez
stosowanie jaknajwiekszej ilosci urzadzehA regula-

cyjnych.

Précz w wyrobie normalnych odbiornikéw ra-
djowych wytwdrnie wioskie specjalizujg sie w bu-
dowie radjogramofonow oraz odbiornikéw specjal-
nych (samochodowych, lotniczych). Rozwinieta jest
produkcja aparatury do filméw dzwiekowych,

wzmacniaczy do aparatéw lekarskich, jak np. elek-
trokardjograféw i t. p.
Warto$¢ roczna eksportu sprzetu radjowego

siega sumy 2 —3 miljonéw liréw, w tem przypada:

25% na odbiorniki o ilosci lamp nie wyzej nad 5
(tacznie z prostowniczg),

25% ,, odbiorniki inne,

15% , lampy radjowe (odbiorcze i prostownicze
oraz prostowniki rteciowe),

15% , czesSci odbiornikow, aparature dzwiekowg
do kina etc.

15°/o ,, aparaty nadawcze,

5% » gtosniki.

Gtéwnemi odbiorcami procz kolonji italskich sg
Tunis, Szwajcarja, Turcja, Palestyna, Albanja i nie-
ktére kraje zamorskie (Argentyna).

/. O
NOTATKI

Zanik inicjatywy prywatnej. Rozwazajac zagad-
nienie bezrobocia na wsi, tygodnik to6dzki ,,Prawda”
stawia w Nr. 10z r. b. pytanie ,dlaczego nie rozwija
sie inicjatywa prywatna w przemys$le i handlu?"
Z odpowiedzi ,,Prawdy” na to pytanie przytaczamy
dwa najwazniejsze ustepy.

Ewolucje na wsi ku lepszemu moznaby wywota¢ tylko

przez stworzenie mozliwosci odptywu nadmiaru ludnosci ze
wsi do miast. A to — wobec braku emigracji — bytoby mo-
zliwe do osiggniecia tylko przez ozywienie dziatalnos$ci

przemystu i handlu. Dziatalno$¢ ta krepowana jest obecnie
przedewszystkiem politykg fiskalng i socjalng.

Redakcja i Administracja: ul. Traugutta 4. Tel. 5.94.20.
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Jak dtugo miasta ugina¢ sie beda pod ciezarem nie-
zliczonych podatkéw i danin, jak diugo pierwszy lepszy
funkcjonariusz urzedu skarbowego Ilub ubezpieczalni spo-

tecznej bedzie miat prawo robi¢ skandal i pieklo przemy-
stowcowi i kupcowi za to. ze nie wypetnit jakiego$ papierka,
nie sporzadzit na czas jakiego$ ,wykazu*, lub uczynit to
niezgodnie z ok6lnikiem 000013/22-V. D. 0./196/h. R., jak
dtugo kazdy urzednik skarbowy, administracyjny, ubezpie-
czeniowy, magistracki bedzie miat kilkadziesigt tytutéw do
sporzadzenia protokutdéw, naktadania grzywien, odrzucania
stusznych reklamacyj, cytowania przed sady staros$cinskie,
inspekcyjne, grodzkie, jak dtugo tuzin najrézniejszych urze-
déw i instytucyj bedzie miato prawo do gospodarowania
w prywatnem przedsiebiorstwie jak u siebie, przerzucania
ksiag, zagladania do szaf i biurek, wydawania nakazéw, roz-

kazéw i polecen — tak ditugo prywatna inicjatywa rozwijac
sie nie bedzie nawet w takich dziedzinach, ktére poprostu
prosza sie o to, by kto$ zechcial skorzysta¢ z tkwigcych

w nich mozliwos$ciach zarobku.

OFIARY NA RZECZ FUNDUSZU BUDOWY
GMACHU DLA MUZEUM PRZEMYStU
| TECHNIKI

W dalszym ciggu
ofiar na rzecz Funduszu.

podajemy wykaz wiekszych

Pozyczka

Gotéwka Narodowa

Zrzeszenie Produc. Drozdzy — zt. 10.000
Gen. Dyr. Inz. S. Surzycki zt. 1.000 -

Inz. Z. Stominski b. Prezydent Miasta — * 1000

Gen. Dyr. Inz. A Ciszewski , 500 . 500

Zjedn. Browary Warszawskie

p. f. Haberbusch i Schiele, S. A »  3.000
Sp. z 0. 0. .Scintilla’ g° -

Sp. z 0. 0. ,,Sepewe” — B 1.000
Polska Akcyjna Spétka Telefoniczna 5.000 —

E. Grotowski — » . 500

Dr. M. Szpilfogel, Wola Krzysztoporska — . 400
Panstw. Wytw. Uzbrojenia ,» 15000 —
Panstwowa Wytwornia Prochu ., 15.000 —
Panstwowe Zaktady Inzynierji ,» 15.000 —
Panstwowe Zaktady Lotnicze .. 15000 —

Sp. Akc. K. Szpotanskl i S-ka. , 1.000 (materjat) —

Zrzeszenie Przemystowcow

Ceramicznych ,» 15.000 (materjat —

narazie.)

Ceny metali wedtug notowan gietdy londynskiej
w dn. 18.111.1935 r. w ztotych po kursie dnia za tonne metr.

Atuminjum 2470 1 Miedz standard 691
ANtymon ... 1543 i Otow miekki 272
Cyna standard . 5154 |

Cynk hutniczy . 296

MiedZ elektrolityczna  76G Srebro za 1 kg. 92

Ceny metali w Warszawie.

Dom handlowy A. GEPNER
godniu nastepujace ceny metali:

notowat w ostatnim ty-

Cyna Banka w blokach . . . | 2z 6.40 za kg.
0,65 , .,

Cynk hutnicCzy .oecevcenns 0,70
Atuminjum hutnicze . . . *= * 380 ,
Blacha miedziana . 2,60-3,30 za

* mosiezna . 2,40 W) ,

” cynkowa .., . * x 0,83 v
Nikiel w kostkach 7,50 v H

Zakt. Graf. ,Nowa Ksigzka”, Klektoraluu 25.



